Kérdőív
I. A vállalat legfontosabb jellemzői

A vállalat neve: (nem kötelező)
Legfontosabb termékeinek, tevékenységének NACE-besorolása (TEÁOR): (nem kötelező, de az ágazat megadása fontos)
A vállalat címe: (nem kötelező)
Jogi státusza: részvénytársaság, korlátolt felelősségű társaság, egyéb (részletezve): 

Alapítás éve: 
a. Ki az ellenőrző tulajdonos, és mikor vásárolta meg/alapította a vállalatot:

	Tulajdonos
	Melyik évben vásárolta meg/alapította a vállalatot ez a tulajdonos?

	Állam
	

	Hazai magánszemély
	


	Hazai iparvállalat
	

	Hazai pénzügyi befektető*
	

	Külföldi magánszemély**
	

	Külföldi iparvállalat**
	

	Külföldi pénzügyi befektető**
	

	Nincs ellenőrző tulajdonos (pl. tőzsdére bevezetett részvények) 
	

	Más (kérjük, írja le részletesen)
	


*bank, befektetési alap, biztosító társaság, pénzügyi holding stb.

** külföldi befektető esetében, kérjük, adja meg a befektető(k) nemzetiségét is!

1.6.b. Privatizált vállalat-e? Igen    nem

1.6.c. Zöldmezős befektetés-e?  Igen    nem

1.7. Néhány vállalati alapadat változása (Közelítő vagy kerekített adatokat is megadhat!)
Foglalkoztatottak száma 2007-ben és jelenleg:

Értékesítés 2007-ben és jelenleg:

Fizikai foglalkoztatottak részesedése az összes foglalkoztatottból 2007-ben és jelenleg: kb.
K+F-foglalkoztatottak száma 2007-ben és jelenleg: kb. 

K+F-kiadások részesedése az összes kiadásból 2007-ben és jelenleg (%): kb.
Export/összes értékesítés 2007-ben és jelenleg  (%): kb. 
Import/összes input 2007-ben és jelenleg (%): kb.
1.8. Rendelkezik-e a vállalat szabadalommal?  
Nem    Igen: …   db

1.9. Tagja-e a vállalat valamilyen közös tulajdonláson alapuló vállalatcsoportnak?  
Igen    Nem

Ha igen, akkor ez a vállalatcsoport: hazai vagy külföldi tulajdonban van?

Hazai   Külföldi

1.10. Tagja-e a vállalat valamilyen hálózatnak/klaszternak?  Igen Nem

Ha igen, akkor ez:  Hazai   Külföldi
II. Beszállítás
2.1. A vállalat szerződéses gyártó vagy beszállító? 
Igen      Nem

Ha igen, mióta? 
Ha igen, becslése szerint hányadik körös beszállító?  Első   második   harmadik   negyedik   további

A vállalattól hány kilométerre található a vevő? 
Kb. … km
2.2. Ha a vállalat szerződéses gyártó/beszállító, a teljes értékesítés hány százalékát adja a szerződéses gyártás/beszállítás? 
Kb.      %

Volt-e ebben változás 2007 óta? 
Nem    Igen, nőtt a 2007-es kb. … %-ról   Igen, csökkent a 2007-es kb. … %-ról
2.3. Hány vállalatnak szállít be termékeket?

Mennyi az első/első két legnagyobb vásárló részesedése az összes értékesítésből? 
Első: kb. … %, első kettő: kb. … %

Amennyiben megnevezheti, melyek a beszállításokat vásárló legfontosabb vállalatok?
2.4. Hányféle terméket szállít be? 
Tud-e arról, hogy ugyanazt a terméket vásárlója másik vállalattól is megrendeli-e? 
Igen, megrendeli mástól is     Nem, nem rendeli meg mástól    Nem tud róla

Ha igen, az is Magyarországon (is) működő vállalat-e?  
Igen     Nem   Van külföldi is, hazai is

Ha külföldi is van, akkor az

A visegrádi országokból (Csehország, Lengyelország, Szlovákia)    
az EU új tagországaiból (Bulgária, Balti országok, Románia, Szlovénia)
Az EU régi tagországiból       Délkelet-Európából    Más EU-n kívüli országból     Ázsiából   

Az összes egyéb térségből     

2.5. Átlagosan milyen hosszú időszakra köti a beszállítói szerződéseket? 
Kevesebb, mint fél év    Kevesebb, mint 1 év   1 év    2-3 év      4-5 év    5 évnél hosszabb

Kapott-e bármilyen (akár technikai) segítséget a beszállítóvá váláshoz a beszállítást megrendelő cégtől? Nem  

Igen: technikai segítség      gépek ingyenes átadása       segítség a minőség javításában     

segítség a termelésszervezésben                 segítség a határidők betartásában           technológia átadása 
know how átadása                         más, éspedig:

2.6. Együttműködik-e valamilyen területen a beszállítást megrendelő vállalattal?  

Nem
Igen: közös beszerzés           közös értékesítés       közös kutatás       közös fejlesztés     

Közös képzés                              más, éspedig:
2.7. Mi lehet az az ok, ami miatt az Ön vállalatától rendelik meg a beszállított terméket?

Olcsó ár    Jobb minőség   Földrajzi közelség a megrendelőhöz  Gyors reagálás a rendelés változásaira

Design      Együttműködés fejlesztésben, adaptációban   Együttműködés kutatásban    Egyéb, éspedig: 

III. Versenyképesség

3.1. Hogyan értékelné vállalata versenyképességét magyar és európai/nemzetközi összevetésben?
Hazai összevetésben:  alig versenyképes    átlagosan versenyképes   nagyon versenyképes

Nemzetközi összevetésben:  :  alig versenyképes    átlagosan versenyképes   nagyon versenyképes

3.2. Melyek a vállalat versenyképességének legfontosabb elemei? (Többet is megjelölhet!)
Olcsó munkaerő   Olcsó ár
Marketing tevékenység  K+F-tevékenység Értékesítési hálózatba tartozás Beszerzési hálózatba tartozás   Technológiai előny – termék
 Technológiai előny – folyamat 
Rendszeres termékfejlesztés     Újdonságok piaci bevezetése   Szervezési előny (termelésszervezés)  Menedzsment képességek   Képzett munkaerő alacsony bérköltséggel
Gyors tanulás képessége
Speciális szaktudás
Saját szabadalmak
Fejlesztési képesség   Fejlesztő hálózatba tartozás

Bevezetett márkanév  Jó kapcsolat a beszállítást megrendelőkkel   Több lábon állás 

Egyéb, éspedig

IV. Verseny

4.1. Milyen erős volt az Ön ágazatában, piaci szegmensében a verseny a válság előtt? 
Erős   Közepes   Gyenge

Beszállítóként/szerződéses gyártóként milyen éles versenyhelyzettel szembesült a válság előtt?

Erős   Közepes   Gyenge

4.2. Miben versenyeztek leginkább beszállítóként/szerződéses gyártóként? 
Ár     Minőség    Mennyiség    Szállítási határidő    Gyors reagálás a rendelés változásaira

Egyéb tényező, éspedig 

4.3. Milyen szinten volt a legélesebb a verseny? 
Magyarországon belüli régió       Magyarország       kelet-közép-európai szinten 
európai szinten        világszinten

4.4. Ki választotta ki a beszállítókat a megrendelő vállalatnál? 

Anyavállalat    külföldi leányvállalat    magyarországi leányvállalat    külföldi integrátor cég

Hazai integrátor cég                   egyéb, éspedig

4.5. Beszállítanak-e külföldre is?  Igen   Nem
V. A válság hatása
5.1 Hogyan hatott a válság partnerei/vásárlói fizetési fegyelmére? Nőtt-e a válság alatt kinnlevőségeinek a száma/mennyisége? 
A beszállításokat megrendelő vállalat(ok)nál: 

Jelentősen csökkent   Valamivel csökkent   Nem változott  Kicsit nőtt  Jelentősen nőtt

Más partnereinél, amennyiben vannak ilyenek: 

Jelentősen csökkent   Valamivel csökkent   Nem változott  Kicsit nőtt  Jelentősen nőtt

5.2 Legfontosabb vásárlók: mennyire csökkentek a megrendelések az első/első két vásárlótól? 
Az elsőtől: kb. … %-kal csökkent/nőtt

Az első kettőtől: kb. … %-kal csökkent/nőtt

Tudomása van-e arról, hogy más beszállítókat kerestek, akár külföldön is?  

Igen   Nem
5.3 Volt-e változás a válság miatt a beszerzési forrásaikban? 
Nem   Igen, új beszállítókat kerestek   Igen, új forrásból szerzik be az inputjaikat, másik hazai vállalattól    Igen, új forrásból szerzik be inputjaikat, más külföldi vállalattól
Áthelyezték-e termelésük egészét vagy egy részét olcsóbb bérű régióba/környező országokba?
Nem   Igen, Magyarországon olcsóbb régióba    Igen, Magyarországon kívülre
Ez a Magyarországon kívüli ország: 

Egy másik visegrádi ország (Csehország, Lengyelország, Szlovákia)    

az EU többi új tagországa (Bulgária, Balti országok, Románia, Szlovénia)

az EU régi tagországa       Délkelet-Európa    Ázsia     más ország, éspedig:      

5.4. Változott-e értékesítésük piaci összetétele a válság következtében? 
Nem     Igen, nőtt az export részesedése kb. … %-kal     Igen, csökkent az export részesedése kb. … %-kal   

5.5. Van-e változás a piaci szereplők számában, összetételében a válság miatt az Ön vállalatának tevékenységi körében?
Nincs    Igen, csökkent a piaci szereplők száma    Igen, nőtt a piaci szereplők száma

5.6. Van-e változás a beszállítói tevékenységében? 
Nincs    Van

Ha van,    a vevő kevesebbet rendel meg az Ön vállalatától       a vevő mástól rendel meg Magyarországról    

a vevő mástól rendel meg külföldről        a vevő többet rendel az Ön vállalatától      a vevő jelentősen módosított feltételekkel köt szerződést az Ön vállalatával      a vevő alacsonyabb árral köt szerződést az Ön vállalatával   egyéb, éspedig
5.7. Mit tart a válság legfontosabb hatásának? Jelenleg is érzi-e a válság hatását? 
5.8. Vannak-e tartósnak látszó folyamatok, amik biztosan hosszabb távon megváltoznak a válság előtti időszakhoz képest? Vannak-e olyan folyamatok, amelyek visszafordíthatóak, esetleg már vissza is fordultak?

